
VOS RESPONSABILITÉS

• Développer les chiffres d’affaires des       
BU Alps Services & Alps Distribution en 
Suisse Romande :
• Représentation commerciale de nos 

marques Danfoss, Eurotherm et futurs 
partenaires
• Représentation commerciale des 

services associés aux partenariats et 
autres services Alps.

• Réaliser et obtenir les offres 
commerciales

• Identifier et concrétiser de nouvelles 
opportunités de croissance sur le marché 
Suisse Romand

• Promouvoir l’image Alps Group et ses 
marques

• Participer à des événements 
professionnels

VOTRE PROFIL / COMPÉTENCES

• Expérience confirmée en vente B2B, 
idéalement dans l’automation ou 
l’industrie

• Connaissance du marché industriel 
Romand

• Expertise technique et orientation client 
pour comprendre les besoins du marché

• Aisance relationnelle et forte capacité à la 
négociation

• Esprit entrepreneurial

• Maîtrise du français et de l’anglais à l’écrit 
comme à l’oral ; l’allemand un plus

 Vous souhaitez participer au développement de solutions 
d’automation industrielle innovantes et représenter des 
marques internationales reconnues ? Nous recherchons un(e) :

Technico-commercial(e) industrie 
en Suisse Romande à 60-100%

 Ce poste est ouvert à une personne polyvalente, autonome, motivée et passionnée.

Rejoignez Alps Group, une entreprise aux valeurs fortes et contribuez à transformer 
l’industrie en Suisse Romande.

Prêt(e) à relever ce défi? Envoyez-nous votre CV à rh@alpsgroup.ch 
Et rejoignez une entreprise en pleine croissance où vos idées comptent.

ALPS Group SA
alpsgroup.ch

Chemin des Cibleries 3,
CH – 1896 Vouvry


